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Leonardo porta i fornitori in Elite

Aerospazio
Leonardo
sceglie i primi
22 fornitori

per I'Elite lounge

Le migliori 22 aziende fornitrici di
Leonardo entrano nella “Elite Leo-
nardo lounge”, il programma di
rafforzamento della filiera lanciato
dal gruppo industriale, in collabo-
razione con il progetto Elite di Bor-
sa italiana e con la Cdp. Scelte tra
pit di 2.700 fornitori dall’ex
Finmeccanica, potranno contare su
nuoverisorse perlacrescita, orga-
nica e per linee esterne.

Antonio Larizza —apag 10

Siglata I'intesa industriale con
il programma Elite di Borsa
Italiana e Cassa depositi e
prestiti: favorira la crescita
sostenibile della filiera
Aerospazio e difesa. —pag 10

Leonardo porta la filiera acrospazio verso la Borsa

Scelti i primi 22 fornitori
per il programma Elite
Supporto finanziario Cdp

Allo studio la possibilita
di replicare il modello
anche in altri settori

Antonio Larizza
MILANO

Laprima classe della “Elite Leonardo
lounge” é statacomposta. Ierila princi-
paleindustriaitaliana dell’acrospazio,
difesaesicurezzahaannunciatoino-
midei22fornitorisceltiper'avviodel
programmadirafforzamentodellafi-
lieralanciatoin collaborazione con Eli-
te—iniziativainternazionale diBorsa
Italiana-London Stock Exchange — e
Gruppo Cdp(Cassadepositie prestiti).

Sitrattadelle miglioriaziende della
supply chain di Leonardo, scelte tra
pit di 2.700 fornitori, che potranno
contare sunuoverisorse per supporta-
relalorocrescitamanageriale, strate-
gica e di governance. Oltre che suun
pit facile accesso a fonti di capitale e

alla finanza alternativa.

«Conunecosistemapitforte, sia-
mo piu forti anche noi», ha spiegato
ierilamministratore delegatodiLeo-
nardo Alessandro Profumo, presen-
tando P'intesa a Milano, nella sede di
Borsa Italiana. «Per anni ~ ha detto
Profumo —Ia culturadominante é sta-

\&?’ T

ci poniamo un obiettivo nuovo e pitt
sfidante: compraresempredipitda
unsingolo fornitore, pesando sempre
di meno sul suo fatturato».
Leonardovuole fareconiproprifor-
nitoriquelloche BoeinghafattoconLe-
onardo. Grazie alleleve della finanza e

" dellaformazione, lesocietaselezionate

per “Elite Leonardo lounge” avranno
quindil’occasionedicrescere, siainmo-
doorganicocheperaggregazionieac-
quisizioni. «Abbiamobisogno-haag-
giunto Profumo — che i nostri migliori
fornitori possanoagganciarele migliori
impresedellafiliera, perlacrescitadel-
T'ecosistemadell’aerospazioitaliano».

Oggi le 22 societd entrate nella
“lounge” fatturano complessivamen-
te 360 milioni di euro, e impiegano
2.460dipendenti. Il fatturato medio e
paria2omilioni dieuro.ll70% delloro
giro d’affari € generato da forniture
perLeonardo.L’obiettivo é far cresce-
requeste aziende e portarea1miliar-
do i loro fatturato verso Leonardo,
nell’arco del programma biennale,
manelcontempodiminuirnel’espo-
sizione verso I'azienda guidata da
Alessandro Profumo, rendendole in
grado di essere competitive anche
fuori dal suo ecosistema.

Nata nel 2012 per le Pmi, 1a piatta-
forma digitale Elite di Borsa Italiana
sarautilizzatadaunagrandeimpresa.
Anche questorappresentaunanovita.
«Insiemeal.eonardoabbiamoridise-
gnatoil programmaElite peradattarlo
alifiliera delladifesa e delPaerospazio:

conle prime 22 societa inauguriamo
unnuovomodello, cheavranumerosi

gato Luca Peyrano, amministratore
delegato di Elite.

A confermare Pattrattivita del mo-
delloéanche Nunzio Tartaglia, respon-
sabile direzione Cdp Imprese presso
Cassa depositi e prestiti, il pilastro “fi-
nanziario” del programma, insieme a
Borsa Italiana. «Questo modello &
un’evoluzione diquellochesonostatii
distrettineglianniyo,conunapproccio
legatopitiaisettoriindustrialicheaiter-
ritori. Stiamoinfattipensando diripro-
durre il modello anche in altre filiere,
conaltri “campioni” nazionali».

ConJarrivo di Leonardo e il coin-
volgimento diretto di Cdp, siregistra
quindi un nuovo orientamento per il
programma Elite, che doposoliseian-
nidivitaoggiconnette1.160societa in
41paesi-traEuropa, Stati Uniti, India,
Cina, Middle East, Sud Americae Afri-
ca-chehannounfatturatoaggregato
di 84 miliardi e 489mila dipendenti.

Anche Confindustria segue conat-
tenzionel'intesasiglataieritraLeonar-
do, Elite ¢ Cdp. «L'iniziativa—haspiega-
toil direttore generale Marcella Panucci
—rappresentaunapartnershipstrate-
gica perilsistema industriale italiano,
chesarebbebenereplicareancheinaltri
settori. Lanostraassociazionehacensi-
tomigliaiadi Pmiche, potenzialmente,

potrebberoentrare afar parte del pro-
gramma. Il nostro prossimo obiettivo
saraspingereaffinché questeimprese
adottinoregole epratiche digovernan-
ceadatteaunacrescitasostenibile, an-
cor prima di entrare in Elite, per farsi
trovare pronte. Pensoperesempioalla
figuradel temporary Cfo: un professio-
nista che entra nella Pmi per portare

taquelladi“strizzare”lafiliera. Oggi € impostantisviluppifuturi» haspie-
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unaculturadelcambiamentofinalizza-
taallacrescita. Suun fronte pittampio
— ha concluso Panucci - stiamo map-
pandoleimpresetargeteisolandoiset-
tori pitipopolati, per poiindividuarele
grandisocietadiriferimento, coinvol-
gerle e possibilmente replicare il mo-
dello Elite-Leonardo».

Nella “Elite Leonardo lounge” po-

=y = it S o

Super caccia. Sviluppato in collaborazione tra Italia, Uk, Germania e Spagna,

trebbero entrare anche le startup nate
nel programma di open innovation di
Leonardo, conparticolare focussulleat-
tivitasvoltenell’hubaerospaziale Aero-
Tech CampusapertoaPomiglianoche
vedelacollaborazione, traglialtri, del-
I'Universita Federicoll diNapoli. «A Po-
migliano —haspiegato Profumo - stia-

o

I'Eurofighter Typhoon & il pili avanzato caccia multiruolo disponibile sul mercato.
Leonardo partecipa al programma con le divisioni “velivoli” ed “elettronica”

ALESSANDRO
PROFUMO
Amministratore
delegato

di Leonardo

LUCA
PEYRANO
Amministratore
delegato di Elite,
programma per la
crescita sostenibile
di Borsa Italiana

mo investendo molte energie inricer-
ca&sviluppodinuovimaterialiperPae-
rospazio, insieme leggeri e resistenti,
comelatermoplastica. Dalinasceranno
nuoveimprese, dicuinoisaremoazio-
nisti. E che per crescere potranno ora
contare anche sull’aiuto di Elite e dei
suoi innovativi strumenti».

£ RIPRODUZIONE RISERVATA

I NUMERI CHIAVE

22

Le prime imprese nellalounge
Eccole22leimpresedellaprima
classe “Elite Leonardo lounge”: Apr,
Aviorec, Celte, Civitanavi systems,
Costruzioni Novicrom, Elettronica
Aster, Elsel, Eurolink Systems,
Garofoli, Lear, Logic, Manta group,
Mb elettronica, Mes, Omi, Plyform
composites, Sicamb, Sipal, Sofiter
system engineering, Tema, Umas
technology, Veca

360 milioni
Il fatturato aggregato
Oggii22 fornitori selezionati da

Leonardo per il programmaElite
fatturano 360 milioni dieuro

tra Usa ¢ Cina inanda
le Borse

Economia
Zimprese

Arce
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Cdp ed Elite sostengono i fornitori di Leonardo

di Francesca Chiarano (MF-DowJones)

dp; Elite ¢ Leonardo hanno siglato un pro-
tocollo di-intesa dedicato alla crescita delle
aziende che fanno parte della filiera di forni-
tori di'Leonardo. L' accordo prevede 1’avvio di
una collaborazione per favorire la crescita dei
fornitori-strategici di Leonardo, strutturare ¢
mettere a disposizione strumenti per accele-
rarne @ supportarne i piani di sviluppo. Elite,
Cdp e Leonardo hantio deciso di mettere in co-
mune i propri punti di forza per supportare le
filiere produt-

07-05-2019

tive nel propri percorsi di crescita e sviluppo;,
adottando un approccio di sistema. Obiettivo
dell’accordo e avviare una collaborazione frale
parti per migliorarne la solidita finanziaria. Cdp
promuove lo sviluppo dell’Italia, impiegando
responsabilmente il risparmio del Paese per
favorire crescita € occupazione. Con il nuovo
piano industriale 2019-2021; Cdp ha previsto
dimobilitare a favore delle imprese risorse pro-
prie per 83 miliardi nel triennio con un’offerta
integrata focalizzata su innovazione; crescita €
internazionalizzazione, con [obiettivo di rag-
giungere 60 mila aziende nell’arco del piano:
(riproduzione riservata)
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Leonardo, Elite e Cdp: la splnta alla filiera della difesa

(s.bo.) Conlingresso in Elite del primo gruppo di
22 imprese che fanno parte della filiera di Leonar-
do, parte I'intesa fra il gruppo di difesa e acrospa-
zio guidato da Alessandro Profumo (foto), la piat-
taforma nata in Borsa Italiana che affianca le pmi
per la crescita e apertura ai mercati finanziari, e
la Cdp. Nasce cosi la prima lounge Elite in collabo-
razione con un grande protagonista industriale
(le altre hanno come partner banche): Leonardo
fattura oltre 12 miliardi e le new entry contano su
ricavi aggregati per 360 milioni, sono presenti in
1 Regioni con 2.400 dipendenti. «l’accordo, rap-
presenta un ulteriore passo in avanti nel percorso
intrapreso», ha detto Profumo, «in coerenza con
il nostro piano industriale e gli obiettivi di svilup-
po sostenibile per costruire una catena di fornitu-
ra solida e affidabile». 'amministratore delegato
di Elite, Luca Peyrano, ha sottolineato che 'accor-
do, che porta la community a quota 1.160 aziende,
di cui oltre 700 italiane, «eé stato co-disegnato sul-
le esigenze di filiera di un grande operatore e rap-
presenta un’'innovazione di sistema che in Europa
non ¢’é». Nunzio Tartaglia, responsabile direzio-
ne Cdp imprese, ha aggiunto che «bisogna punta-
re sulle filiere. Stiamo ragionando a un altro paio

2 di iniziative da lanciare entro fi-

| ne anno». Profumo infine ha

definito possibili «aggregazioni
in alcuni settori specifici per ac-
quisire leadership, ma non per
laholding».

Ritaglio stampa ad wuso esclusivo

del destinatario, non riproducibile.




la Repubblica

Data 07-05-201 9
Pagina 21

Foglio 1

Leonardo Accordo di filiera Cdp-Elite

Leonardo, Cassa depositi e prestiti ed

Elite hanno firmato un protocollo d'intesa per la
crescita della filiera di fornitori del gruppo della
difesa, dell'aerospazio e della sicurezza.

i Tepuublficn
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UN AIUTO ALLA CRESCITA DEI FORNITORI DI COMPONENTI HI-TECH

Ventidue aziende verso Piazza Affari
Le accompagnano Leonardo e la Cdp

ROMA

Leonardo, conil supportodi
Cdp, accompagna un primo
gruppo di 22 aziende in Elite
diBorsaitaliana: sono forni-
tori della filiera del gruppo
della Difesa e dell’aerospa-
zio che per i propri piani di
crescita ed espansione ne-
cessitano di elevate compe-
tenze trasversali, soprattut-
to per lo sviluppo interna-
zionale e la struttura orga-
nizzativa interna. Questo
primo gruppo di aziende

proviene da undici Regioni
italiane, ha un fatturato ag-
gregato di 360 milioni e im-
piega oltre 2.400 addetti.
«Siamo molto soddisfatti
dell’intesa con Cdp e Elite -
commenta Alessandro Pro-
fumo, amministratore de-
legato di Leonardo - perché
rappresenta un ulteriore
passo nel percorso che ab-
biamo intrapreso, in coe-
renza con il nostro piano
industriale e con il raggiun-
gimento degli obiettivi di

Sviluppo sostenibile del-
I'’Agenda Onu 2030, per co-
struire una catena di forni-
tura solida e affidabile nel
settore in Italia».

«Grazie a un’offerta inte-
grata e capillare di prodotti
finanziari, Cassa depositi e
prestiti & in grado di offrire
un supporto concreto alle
aziende, anche di medie e
piccole dimensioni, che fan-
no parte della filiera mani-
fatturiera di Leonardo, con-
tribuendo a supportarne la

competitivita anche oltre i
confini nazionali», aggiunge
Fabrizio Palermo, ammini-
stratore delegato di Cdp.

«Appoggiamo la partner-
ship e siamo a disposizione
per rafforzarla, anche attra-
versolarete degli Elite Desk
e dei Digital innovation
hub», spiega Marcella Pa-
nucci, direttore generale di
Confindustria.

«Quello con Leonardo &il
primo esempio concreto di
unnuovo modello di partner-
ship che ci auspichiamo avra
numerosi e importanti svi-
luppi futuri», conclude Luca
Peyrano, amministratore de-
legato diElite, che raggiunge
quota 1.160 aziende, per 84
miliardi di ricavi e 490mila
dipendenti. R.E. —

@ BY NG NDALEUNIDIRTTT| RISERVAT|
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Leonardo e Cdp porteranno in Borsa
22 aziende della filiera dell'aerospazio

IL PROGRAMMA

ROMA Leonardo, con il supporto
di Cassa depositi e prestiti (Cdp),
accompagna un primo gruppo
di 22 aziende nel programma
Elite di Borsa italiana, I'iniziati-
va rivolta alle piccole e medie
imprese che desiderano compie-
re un salto di qualita rafforzan-
do la propria struttura organiz-
zativa, manageriale e finanzia-
ria. Sono fornitori della filiera
del gruppo della Difesa e dell’ae-
rospazio che per i propri piani di
crescita ed espansione necessita-
no di elevate competenze tra-
sversali, soprattutto per lo svi-
luppo internazionale e la strut-
turaorganizzativainterna.
Questo primo gruppo di
aziende proviene da undici re-
gioni italiane, ha un fatturato ag-
gregato di 360 milioni e impiega
oltre 2.400 addetti. «Siamo mol-
to soddisfatti dell’intesa con Cdp
e Elite - commenta Alessandro
Profumo, amministratore dele-
gato di Leonardo - perché rap-
presenta un ulteriore passo nel
percorso che abbiamo intrapre-
so, in coerenza con il nostro pia-
no industriale e con il raggiungi-

mento degli obiettivi di Sviluppo
sostenibile dell’Agenda Onu
2030, per costruire una catena
di fornitura solida e affidabile
nel settore in Italia».

«Grazie a un’offerta integrata
e capillare di prodotti finanziari,
Cassa depositi e prestiti € in gra-
do di offrire un supporto concre-
to alle aziende, anche di medie e
piccole dimensioni, che fanno
parte della filiera manifatturie-
ra di Leonardo, contribuendo a
supportarne la competitivita an-
che oltre i confini nazionali», ag-
giunge Fabrizio Palermo, ammi-
nistratore delegato di Cdp.

«Appoggiamo la partnership
e siamo a disposizione per raf-
forzarla, anche attraverso la re-
te degli Elite Desk e dei Digital
innovation hub», spiega Marcel-
la Panucci, direttore generale di
Confindustria. Quello con Leo-
nardo «é il primo esempio con-
creto di un nuovo modello di
partnership che ci auspichiamo
avra numerosi e importanti svi-
luppi futuri», conclude Luca
Peyrano, amministratore dele-
gato di Elite, che raggiunge quo-
ta 1.160 aziende, per 84 miliardi
diricavie 490 mila dipendenti.

©RIPRODUZIONE RISERVATA
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Leonardo si fa avanti
per lo spezzatino
di Piaggio Aerospace

BB Leonardo, colosso nazionale della difesa,
¢ interessata a un eventuale spezzatino di
Piaggio Aero. In particolare, come ha detto
I’ad Alessandro Profiimo ieri a Borsa Italiana,
«Piaggio Aero & composta da diversi pezzi e
due fanno manutenzione, a cui noi possiamo
guardare. Non sono il proprietario dell’azien-
da, c’¢ un cda e ci sono delle riflessioni da
fare. Quando arriva termine vedremo cosa sa-
ra successo», Ma l'azionista di riferimento di
Leonardo & il ministero dellEconomia e il go-
verno e attivamente coinvolto nel trovare una
soluzione per la crisi di Piaggio Aero. Un'even-
tuale interesse industriale di Leonardo per al-
cuni rami d'azienda per la societa con sede a
Genova non potrebbe che essere preso con
estremo interesse dagli azionisti, almeno da
quelli di maggioran-
zarelativa.

Teri Profumo si tro-
vava in Piazza Affari
per presentare il pro-
tocollo d'intesa firma-
to tra Leonardo, Cas-
sa Depositi e Prestiti
ed Elite, il program-
ma di Borsa Jtaliana
per le pmi, per la cre-
scita delle aziende =
che fanno parte defla  Alessandro Profumo
filiera di fornitori di
Leonardo. L'accordo, come si legge nel comu-
nicato congiunto, prevede 'avvio di una colla-
borazione per favorire la crescita dei fornitori
strategici di Leonardo, strutturare e mettere a
disposizione strumenti e soluzioni, finanziari
e non, nell'ottica di accelerarne e supportame
i piani di sviluppo. Secondo l'intesa Leonar-
do, Cdp e Elite avviano una collaborazione
per lo studio, ricerca e valutazione di possibili
soluzioni in favore delle imprese appartenen-
ti alla “Elite Leonardo Lounge”, con I'obietti-
vo di migliorarne la solidita finanziaria e sup-
portare il loro processo di consolidamento e
crescita dimensionale. Jeri € stato annunciato
il primo gruppo di 22 aziende ammesse a Eli- —
te, e parte della filiera di Leonardo. L'accordo
con Elite permette ai fornitori della filiera di
Leonardo, che decidono di aderire al pro-
gramma, di strutturare i propri piani di cresci- —
ta che necessitano di competenze trasversali, ... Gli istituti salvano Carige
soprattutto in termini di sviluppo internazio-
nale e di struttura crganizzativa interna.

Questo primo gruppo di fornitori della filie-
ra di Leonardo proviene da 11 regioni italiane
e opera nel settore dellindustria aerospaziale
e della difesa. Le aziende hanno un fatturato
aggregato di 360 milioni di euro e impiegano
oltre 2.400 addetti.

ANT. S.
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PROFUMO
Leonardo,
niente méa

per holding |

«Sono convinto che nel
tempo, nell’Unione eu-
ropea, cl saranno delle

i

|
|

|

|

ageregazioni nel setto- |
re della difesa, ma sono [

sicuro che non el sara
nulla che riguardera
la holding»: lo ha affer-
mato l'a.d. di Leonardo,

Alessandro Profumo, in- ¢
tervenendo alla firma di -

un protocollo di intesa |

e partenza della prima

Elite Lieonardo Lounge in |
Borsa italiana. «Dobbia- |

mo sapere in quali settori

¢ business manterremola
leadership. Non essendo |

leader, meglio aggregarsi
ma sono sicuro che non ¢

saranulla che riguardera

la holding».

Alessandro Profumo

Il protocollo & sta-
to siglato da Leonardo,

Cassa depositi e prestiti

ed Elite. I'oblettivo & la
crescita delle aziende che
fanno parte della filiera
di fornitori del gruppo

aerospaziale. B previ- |

sto l'avvio di una colla
borazione che favorisca
lo sviluppo dei fornitor:
strategici di Leonardo. E

stato annunciato il pri- .
mo gruppo di 22 aziende |

ammesse a Elite attra-

verso U'Elite Leonardo |

Lounge. Le imprese, che
provengono da 11 regioni
italiane, hanno un fattu-
rato aggregato parl a 360
milioni di euro ¢ impie
gano cirea 2.400 addetti
«Siamo molto soddisfatt

dell’intesa con Cdp ed |

Elites, ha commentato
I'a.d. di Leonardo, Ales- ¢
sandro Profumo, «perche |

rappresenta un ulteriore

passo in avanti nel per: |
corso che abbiamo intra- |
preso, in coerenza con il |
nostro piano industriale
e con il raggiungimento |

degli obiettivi di sviluppo

sostenibile dell’Agenda |
Onu 2030 per costruire |
una catena di fornitura |

solida e affidabile nel set-

tore aerospazio, difesa e |

sicurezza in ltaliar».
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IN ELITE DI BORSA FORNITORI DELLA FILIERA DEL GRUPPO DELLA DIFESA E DELL'AEROSPAZIO

Leonardo, con il supporto di Cdp
accompagna un gruppo di 22 aziende

@ MILANO. Leonardo, con il supporto di Cdp, accompagna un primo gruppo di 22 aziende in Elite
diBorsa italiana: sono fornitori dellafiliera del gruppo della Difesa e dell’aerospazio che per i propri
piani di crescita ed espansione necessitano di elevate competenze trasversali, soprattutto per lo
sviluppo internazionale e la struttura organizzativa interna.

Questo primo gruppo di aziende proviene da undici Regioni italiane, ha un fatturato aggregato di
360 milioni e impiega oltre 2.400 addetti. «Siamo molto soddisfatti dell’intesa con Cdp e Elite -
commenta Alessandro Profumo, amministratore delegato di Leonardo - perché rappresenta un
ulteriore passo nel percorso che abbiamo intrapreso, in coerenza con il nostro piano industriale e
con il raggiungimento degli obiettivi di Sviluppo sostenibile dell’Agenda Onu 2030, per costruire
una catena di fornitura solida e affidabile nel settore in Italia». «Grazie a un’offerta integrata e
capillare di prodotti finanziari, Cassa depositi e prestiti e in grado di offrire un supporto concreto
alle aziende, anche di medie e piccole dimensioni, che fanno parte della filiera manifatturiera di
Leonardo, contribuendo a supportarne la competitivita anche oltre i confini nazionali», aggiunge
Fabrizio Palermo, amministratore delegato di Cdp.

«Appoggiamo la partnership e siamo a disposizione per rafforzarla, anche attraverso larete degli
Elite Desk e dei Digital innovation hub», spiega Marcella Panucci, direttore generale di Con-
findustria. Quello con Leonardo «& il primo esempio concreto di un nuovo modello di partnership
che ci auspichiamo avra numerosi e importanti sviluppi futuri», conclude Luca Peyrano, a.d. di
Elite, che raggiunge quota 1.160 aziende, per 84 miliardi di ricavi e 490mila dipendenti.

Alfonso Neri
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Leonardo fa decollare i suoi fornitori

Accordo con Elite e Cassa depositi e prestiti a sostegno di 22 Pmi

MILANQO - Leonardo, con il
supporto finanziario di Cassa
depositi e prestiti, accompagna
un primo gruppo di 22 aziende
in Elite di Borsa italiana attra-
verso la Elite Leonardo Lounge.
L’accordo con Elite e la Cassa
depositi e prestiti - presentato a
Milano nella sede di Borsa ita-
liana - permette ai fornitori del-
la filiera di Leonardo, che de-
cidono di aderire al programma,
di strutturare i propri piani di
crescita ed espansione che ne-
cessitano di elevate competenze
trasversali, soprattutto in svi-
luppo internazionale e struttura
organizzativa interna.

Questo primo gruppo di forni-
tori della filiera di Leonardo,
che proviene da 11 Regioni ita-
liane e opera nel settore dell’in-

dustria aerospaziale e della Di-
fesa, ha un fatturato aggregato
pari a 360 milioni e impiega ol-
tre 2.400 addetti.

«Siamo molto soddisfatti del-
I’intesa con Cdp e Elite - com-
menta  Alessandro  Profumo,
amministratore delegato di Leo-
nardo - perché rappresenta un
ulteriore passo in avanti nel per-
corso che abbiamo intrapreso,
in coerenza con il nostro piano
industriale e con il raggiungi-
mento degli obiettivi di Svilup-
po sostenibile dell’Agenda Onu
2030, per costruire una catena
di fornitura solida e affidabile
nel settore aerospazio, Difesa e
sicurezza in Italia».

Leonardo, con il proprio piano
industriale, ha avviato a livello
di gruppo un programma di ana-

lisi e approfondimento dell’at-
tivita con 1 propri fornitori allo
scopo di rafforzare la propria
catena di fornitura per renderla
sostenibile nel medio-lungo pe-
riodo. L’obiettivo & far crescere
un pool selezionato di partner,
integrati nell’ecosistema pro-
duttivo di Leonardo e capaci di
competere sul mercato anche
internazionale.

«Le filiere produttive - ha ag-
giunto Profumo - rappresentano
un asset strategico per I’econo-
mia italiana e favorirne la so-
stenibilita e 1" ulteriore crescita e
uno degli elementi fondanti del-
la missione di Elite».

I fornitori che aderiscono al pro-
gramma potranno strutturare i
propri piani di crescita ed
espansione che necessitano di

elevate competenze trasversali,
soprattutto in termini di svilup-
po internazionale e di struttura
organizzativa interna.
«@razie a un modello integrato
di collaborazione - ha sottoli-
neato anche Raffaele Jerusalmi,
presidente di Elite e ammini-
stratore delegato di Borsa Italia-
na - Elte mettera a disposizione
delle aziende aderenti al proget-
to con Leonardo un programma
internazionale di preparazione e
mentorship per supportare la lo-
ro crescita manageriale, strate-
gica e di governance e favorire
I’accesso a fonti di capitale per
dare ulteriore impulso alla cre-
scita delle aziende della filiera
di Leonardo».

E.Spa.

© RIPFCOUZIONE RISERVATA

E s — v

EcoNovitag
Fvavza ™

«Venite ainvestire [T

Ritaglio

stampa ad wuso esclusivo

del destinatario,

non

riproducibile.




la Repubblica
Genova

Pagina 7
Foglio 1

Ad
Alessandro Profumo, ad di
Leonardo

lmanager: “Quando
arriva il termine
vedremo cosa &
SUCCEeSssO, Ci SONo
riflessioni da fare”

L’'industria

Piaggio Aero, a Leonardo
piace la manutenzione

1’ad Alessandro Profumo

in attesa della scadenza del
termine per le manifestazioni
d’interesse fissato al 15
“Guardiamo a due segmenti”

C’¢ lamanutenzione, vale adire
le attivitd di customer service,
nel mirino di Leonardo. A una
manciata di giorni dalla scaden-
za per la presentazione delle
manifestazioni d’interesse solle-
ciutate dal commissario straor-
dinario Vincenzo Nicastro, ’'am-
ministratore delegato di Leo-
nardo Alessandro Profumo tor-
na sull’argomento. E lo fa per ri-
badire l'interesse al comparto
della manutenzione, declinato
sia per quanto riguarda i moto-
ri, sia peri velivoli.

«Quando arriva il termine ve-
dremo cosa € successo. Non so-
noil proprietario, esiste un con-
siglio di amministrazione, ci so-
no riflessioni da fare, quindi ve-
dremo» spiega infatti Alessan-
dro Profumo, a chi gli doman-
da, amargine della presentazio-
ne di un protocollo di intesa fir-
mato con Cdp ed Elite di Borsa
italiana dedicato alla crescita
delle aziende che fanno parte
della filiera di fornitori, se il
gruppo siainteressato a Piaggio
Aerospace. «E un’azienda com-
posta da diversi pezzi — aggiun-
ge — tra questi ce ne sono due
che sioccupano di manutenzio-
ne e che noi possiamo guarda-
rex.

Sempre sul tema Piaggio ieri
¢ intervenuto anche I’'assessore
regionale allo Sviluppo Econo-
mico Andrea Benveduti. «Riba-
diamo al Mise e alla Difesa la ne-

cessita di un progetto di siste-
ma che preservil'unita azienda-
le, evitando cosi spacchetta-
menti e vendite parziali, che mi-
nerebbero il futuro industriale
di Piaggio — dice Benveduti —
La ‘call’da parte del commissa-
rio per eventuali manifestazio-
ni d’interesse all’acquisto di ra-
mi aziendali ha aumentato la
nostra preoccupazione e le no-
stre perplessita. Siamo certi
chelapratica del “fare a fette I’e-
lefante” per poi cucinarlo poco
alla volta, non sia la strada piu
congeniale per il futuro indu-
striale di Piaggio. La perplessita
¢ che, dopo anni e anni di ab-
bandono del comparto, i com-
petenti ministeri (Mise e Difesa)
non siano ancora in grado di
ipotizzare un percorso di rilan-
cio industriale che comprenda
I'azienda in una pit1 generale vi-
sione strategica di sviluppo in-
dustriale del settore militare in
Italia. Comparto che ha ancora
oggiuna granderilevanza siain
termini occupazionali € tecno-
logici che di contributo al Pil».

Allordine del giorno del tavo-
lo dell’Unione Industriali di Sa-
vona svoltosiieri & stata la cassa
integrazione, velocemente anti-
cipata attraverso la finanziaria
ligure per lo sviluppo economi-
coFilse. «In attesa dei pagamen-
ti da parte di Inps — aggiunge
Benveduti —, il fondo di garan-
ziaregionale coprira interamen-
te gli anticipi dei 3 mesi di cassa
integrazione previsti per tutti i
154 lavoratori a zero ore e per
gli altri 50 che hanno due o tre
mesi a zero ore».
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