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72 Nonostante la scaramanzia, il
tredici porta bene all'aeronautica.
In vista del biennale International
Paris Air Show diLe Bourget (Pari-
gi), in calendario dal 15 al 21 giugno
prossimi-nel’ambitodel progetto
di filiera Torino Piemonte Aero-
space - tredici Pmi dell’aeronauti-
ca/aerospazio super innovative
del Piemonte e della Toscana (per-
chéunaédiPontedera)sipresenta-
no come unico pool per ottenere
commesse e competere.

Sisono chiamate Aencom (Ful-
ly integrated solutions for Aero-
Engine components and sub as-
semblies. From design to full rate
production. All in one Group): in
questomodo possonodirediesse-
reuna“fabbricaverticale”congoo
dipendenti e 4o milioni di fattura-
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to, con un solo front office. Hanno
creato un contratto di cluster ap-
posito (dunque, non & un distretto
e non & una rete) che norma rap-
porti e metodo di lavoro. Hanno
gia portato a casa una commessa
conAvioAeroperun“dimostrato-
retecnologico diun nuovo modu-
loditurbina”. AndreaRomiti(solo
una omonimia con la dinastia di
Cesare)éunpo’lanimadell'inizia-
tiva: giovane ingegnere, dal1998 a
oggi ha trasformato la “sua” Apr
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Regole e strategie comuni
con cuiottenere commesse

e divenitare pill competitivi
L'iniziativa grazie al sostegno
del Centro estero

per l'internazionalizzazione

v ey g ——

(Advanced prototyping resear-
ch),dicuiéfondatoreeceo,dastar-
tup del Pinerolese a societa da 10
milionidifatturato,7oaddetti(cla-
im: “Cuorie cervelli”), il10%deiri-
cavi investiti ogni anno in R&S,
stretta collaborazione con il Poli-
tecnicodiTorino. Adesso,comelo
definiscono le regole che si sono
dati tra imprenditori di Aencom,
Romiti & il key cluster leader: «Ve-
ramenteil gioco disquadraé deci-
sivo - spiega Romiti - e il Centro
estero per l'internazionalizzazio-
ne del Piemonte ci ha seguiti e so-
stenuti con passione».
Inquestoprocessolatecnologia
di punta & I“additive manifactu-
ring”, che permette la realizzazio-
ne di oggetti tridimensionali in le-
ghe superleggere attraverso spe-
cialistampanti “agetto dimateria”
ALeBourget, Aencom sara pre-

Aeronautica, € nata la «fabbrlca Vertlcale»‘

sente alla “collettiva” coordinata
dal Ceipiemonte con altre aziende
pronteafaresistema:24intotale.In
Franciasarainoltrelanciatalapiat-
taforma tecnologica online
www.tpaflytech.com che rende su-
bito accessibili tecnologie, prodot-
ti e know-how di “squadra” per at-
trarre meglioipotenzialibuyer.
All'esternodeipadiglioni,inmo-

strastatica, il Piemonte presentera -

inanteprimail Dardo, ultraleggero
avanzato biposto, infibra di carbo-
niocondotazioniavioniche digitali
e alte prestazioni di volo, dotato di
una propulsione generata in 3 mo-
di: solo dal motore endotermico,
informa una nota, solo da quello
elettrico o dai due motori insieme
(configurazione ibrido parallela) e
con la possibilita di ricaricare le
batterie in volo.La firma & dellato-
rinese Cfin Air,cheloharealizzato,
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Le aziende di Aencom
Sono12 del Piemonte (oltre
ad Apr, capofila, Alfa
Meccanica, Blue Engineering,
Comutensili, Mepit, Neohm
Componenti, Rosfer, Spi, Srs
Engineering Design,
Lmb,Gruppo Ttn, Mc Team)
eunadellaToscana
(Costruzioni Novicrom)
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Ilfatturato i
Presentandosicome unico i
soggetto Aencom pud vantare
900 addetti specialistie 140
mitioni difatturato.

Il responsabllelndlcato dal

g

teamé Punicofront-officeconil !
-committente con cuisichiude

ilcontratto difornitura

incollaborazione conPrimavis.

Guido Bolatto, segretario gene-
rale dellaCameradi commercio di
Torino, aggiunge: «Presenteremo
anche la quinta edizione di'Aero-
space &Defense Meetings Torino,
unicabusiness convention dell'ae-
rospazioinItalia, chetornadal 17 al
19 novembre, arricchitada due ini-
ziative collaterali: il debutto italia-
no della business convention Ad-
ditiveManufacturingMeetingsela
23esima edizione della conferenza
dell’associazione italiana di aero-
nautici e astronauti Aidaa».

Conclude Giuseppe Donato,
presidente di Ceipiemonte: «IIno-
stro obiettivo & anche di presenta-
rele soluzioniinnovative e appeti-
bilisulmercatointernazionalesvi-
luppate nell’ambito dei tavoli tec-
nici e invitare a ogni tavolo un
referente tecnico di aziende dello
scenario mondiale di settore per
innescare collaborazioni strategi- -
che costruttive».
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